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Janvier sera le mois le plus propice a I'achat d'une voiture neuve.
Pour le choix d'une voiture électrique, une prime a plus d'im-
pact que les zones a faibles émissions.

Bruxelles, 8 janvier 2024

Aucun salon de I'automobile traditionnel n'aura lieu en Belgique en janvier 2024. Néanmoins, janvier reste le mois
des conditions salon par excellence dans I'esprit des consommateurs belges a la recherche d'une nouvelle voiture. Les
nombreuses campagnes des importateurs de voitures, les stocks bien garnis chez les concessionnaires ainsi que les
études de marché semblent confirmer cette tendance. Pour les particuliers, janvier 2024 est donc un excellent moment
pour commander une nouvelle voiture.

Un trimestre important pour les ventes aux particuliers

Chaque premier trimestre est un indicateur important pour le secteur automobile belge. En effet, au cours des trois
premiers mois, environ un tiers du total annuel des ventes est réalisé auprés des clients particuliers. Suite a la crise du
COVID-19 et aux problemes de livraison qui I'ont accompagnée, cette part privée est tombée a 33% a peine, contre
67% pour les voitures immatriculées au nom d'une société (de leasing). Il est donc temps que la part privée du marché
des voitures neuves reprenne des couleurs.

Janvier : stocks, promotions et conseils

« Méme sans salon en 2024, le mois de janvier demeure une période idéale pour I'achat d'une voiture neuve par les
particuliers, explique Andreas Cremer, Administrateur délégué de FEBIAC. Les usines automobiles tournent a nouveau
a plein régime maintenant que toutes les piéces sont a nouveau disponibles. Les importateurs des différentes marques
proposent des conditions intéressantes, tant pour les voitures de stock que pour les voitures neuves. Nous recomman-
dons donc a chacun de se rendre au showroom pour découvrir la voiture de ses réves... et la commander. »

« Une récente étude de marché de TRAXIO illustre que les consommateurs sont beaucoup plus disposés a acheter une
voiture neuves que lors des années précédentes, et que les visites dans les showrooms sont le canal d'information le
plus important a presque tous les stades du processus de décision, poursuit Filip Rylant, porte-parole chez TRAXIO. Le
secteur des garages est donc prét a conseiller et a aider les clients. En effet, lors du choix d'une nouvelle voiture, des
conseils avisés sont nécessaires, qui tiennent compte a la fois du profil d'utilisation du client et du budget dont il dis-
pose. »

Pour I'achat d'une voiture électrique, une prime constitue un incitant plus important que la zone a faibles émissions

Le succes grandissant de la voiture électrique est dii a 90 % aux véhicules d'entreprise ou de location. Les consomma-
teurs ne mordent pas a I'hamecon. Ou plut6t, "pas encore". La Flandre a déja prévu un budget pour soutenir les ache-
teurs privés lors de I'achat d'une voiture électrique neuve ou d'occasion. Une enquéte récente de TRAXIO démontre
que l'introduction d'une prime pourrait étre un stimulant positif pour 37 % des personnes interrogées. Ajoutez a cela
les 10 % qui étaient déja convaincus d'acheter de toute fagon une voiture électrique et vous constaterez immédiate-
ment que les esprits commencent a mrir petit a petit, avec prés de la moitié des personnes interrogées qui tendent
vers |'électromobilité.

Il est par ailleurs remarquable que le stimulus positif d'une prime (36%) I'emporte de loin sur l'impact controversé des
zones a faibles émissions (19%).



Impact prime VE sur intention d'achat - 2024

JE NE SAIS PAS

OUI, J'ACHETERAI UNE VOITURE ELECTRIQUE D'OCCASION
PLUTOT QU'UNE VOITURE A MOTEUR A COMBUSTION

OUI, J'ACHETERAI UNE NOUVELLE VOITURE ELECTRIQUE
PLUTOT QU'UNE VOITURE A MOTEUR A COMBUSTION

NON, J'ACHETERAIS UNE VOITURE ELECTRIQUE MEME SANS LA
PRIME

NON, JE N'ACHETERAI PAS DE VOITURE ELECTRIQUE DE TOUTE
FACON
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Impact ZBE sur intention d'achat - 2024

Qui, je vais me débarrasser de ma voiture et ne pasla

7%
remplacer par une autre

Oui, j'achéterai une voiture électrique d'occasion 6%

Oui, je vais acheter une nouvelle voiture électrique

Oui, je compte acquérir une voiture d’occasion au lieu d’'une
neuve

Oui, j'achéterai une voiture d'occasion plus récente équipée
d'un moteur a combustion

Oui, je vais acheter une nouvelle voiture a moteur a
combustion

Non 50%
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Depuis le 14 février 2021, les fédérations de mobilité FEBIAC, RENTA et TRAXIO collaborent sous le nom de "Mobia".
Les trois partenaires représentent 10.000 entreprises, 160.000 employés et 2,6 % du PIB belge.

Plus d’infos :

Marché des voitures neuves (FEBIAC) : Marché des voitures d'occasion (TRAXIO) :
Christophe Dubon, Head of Communications Filip Rylant, Porte-parole
cd@febiac.be - 0497/70.91.47 filip.rylant@traxio.be - 0475/35.45.64

Marché des voitures de leasing et de location (RENTA) :
Frank van Gool, Directeur Général
frank.vangool@renta.be - 0475/20.52.54



